[ ] )) vertriebscoach im ohr Dein personlicher Vertriebscoach

Fur dich
30 Tage

ErSt du. 1205  Termin vorber. Zwei Minuten
30 Tage, ein coaCh. zwei Fragen. Was war heute richtig

gut?
Du erlebst selbst, was ein Coach direkt nach jedem

Termin bewirkt. 12:06 Ich hab endlich nach ihrem Ziel

gefragt, statt zu erklaren.
Zum Start ein personlicher Coaching-Termin und ein kurzes Gesprach

zu deiner Personlichkeit: 20 bis 30 Fragen. Danach spricht der Coach 12:06 Stark. Und was machst du beim
so, wie du denkst. 30 Tage, eine Kennzahl, ehrliche Auswertung. ndchsten Mal noch besser?

Vor dem Termin Direkt danach Am Abend

Briefing per Sprache im Auto: Kunde, Ziel, Zwei Fragen, zwei Minuten. Kein Tippen. Follow-up-Entwurf liegt bereit. Du prufst
deine Vorsatze vom letzten Mal. Der Coach merkt sich alles. und sendest.

Was drin ist Eine Kennzahl.
Persdnlicher Coaching-Termin zum Start Dein VorheI‘-NaChher.

Einrichtung und Personlichkeitsprofil Vor dem Start legen wir schriftlich fest, woran du den

v

v

+ 30 Tage taglich begleitet Coach misst, z. B. Abschllisse, Termine pro Tag oder Dauer
v pro Beratung. An Tag 30 schauen wir gemeinsam auf

v

Gesprachsanalyse: wo erklart statt gefragt . €
dein Ergebnis.

1 Kennzahl, Auswertung an Tag 30

Rechenbeispiel: Was bringen 10 % mehr?

8.000€ - 800€ x 12 =9.600 €

deine Provision im Monat davon 10 % mehr im Monat Monate im Jahr mehr Provision im Jahr

Beispielrechnung zur Einordnung, keine Ergebniszusage.

Investition netto
99 e / Monat Wird voll aufs Team-Paket angerechnet.
Monatsbeitrag monatlich kiindbar, jahrlich 10

plus einmalig 5.950 € Setup mit Coaching, inkl. erste 30 Tage % glinstiger.

Nachster Schritt: 30-Tage-Pilot priifen.

30 Minuten - deine Zahlen, deine Kennzahl - Datenschutz und Einwilligungen stimmen wir vor
Start mit dir ab. o)) coach im ohr
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